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Directeur Logistique (SCM), Sénior

EXPERIENCES PROFESSIONNELLES

août 2020 / aujourd'hui Senior Vice President
Axion capital
Construire et gérer les projets d’acquisition d’entreprise
 Mener les audits financiers, comptables et ressources humaines de l’entreprisecible
(en Europe)
 Élaborer le business plan.
 Mener les négociations auprès des investisseurs, actionnaires, instances
représentatives des personnels.
 Gérer les KPI (C.A., MB, RN, ROI).

sept. 2018 / juil. 2020 Conseiller Expert en Gestion
CDC ACE
Auditer et valider la pratique budgétaire.
Clôturer le mois comptable. 
Suivre les indicateurs clés de performance (CA, MB, Résultats,…) 

janv. 2014 / déc. 2017 Directeur D'affaires
Nutrivita Foods Pvt. Ltd Inde (CA: 4.75 M€; Eff: 60 )
Société FrancoIndienne d`Agroalimentaire.

• La sélection de matières premières et des fournisseurs basée sur des indices
intangibles et tangibles.
• Planification optimale des matières premières basée sur le «Business Model» et la
visibilité du fonds de roulement
• Assurer la santé financière de l’établissement. (Le Fonds de roulement, taux de
rentabilité, niveaux d'endettement, etc)
• "LTA" avec les fournisseurs basés sur le principe de "Cost Excellence". 
• Appliqué et géré ABC (Activity Based Costing) pour la planification des matières
premières.
• Embauche de 7 nouveaux collaborateurs et GPEC ciblée. 
• Appliqué et géré la matière première selon les normes FIFO et GMP.
• Mettre en place outil de TQM (la réunion de lundi, boîte à suggestion, Special Task
Force, etc..)

Réalisations :
• Initier et compléter le redressement financier d’entreprise (déficitaire depuis 3 Ans),
avec plus de 100% de Taux de Croissance.
• Optimisation de Production et JIT (Just In Time) pour la gestion de trésorerie et
Inventaires. 
• Réduire le niveau d'endettements de 50%.
• Des certifications (ISO, GMP, IS 17025 (Accréditions national NABL Inde))

janv. 2005 / déc. 2013 Directeur (Associé)
Vedic Remedies Mâcon (71)
* Etude de faisabilité et Business Model.
* PPDC et SCM (Domestique et International)
* Aspects réglementaires concernant le secteur d'activité (l'Agence française de
sécurité sanitaire
des produits de santé (AFSSAPS/ASNM) , DGCCRF, etc.)
* Business Plan à Moyen terme et Négociations Bancaires
* Recrutement et animation de la force de vente (Agent Commerciaux)
* Sous la responsabilité de la CA avec Gestion complète de Bilan&Relation avec les
investisseurs
(Actionnaires, Banques, etc.).
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Réalisations:
* Mettre en œuvre la stratégie "Blue Ocean" avec succès pour atteindre
l'augmentation de la base de
clientèle de plus de 70%
* Planifier et exécuter «Business ReEngineering» réalisant ainsi plus de 300% de
taux de
croissance pendant 3 ans.
* Une stratégie cohérente et «auto évolutive» avec des procédures qui effectuent
l'analyse des
statistiques pour déterminer le potentiel de croissance.
* Concevoir et mettre en œuvre l'efficacité de la force de vente.

janv. 2002 / déc. 2004 Consultant
Intervenance SA Paris

janv. 2001 / janv. 2002 Documentation Coordinateur
CP Ships SA Le Havre

DIPLOMES ET FORMATIONS

avr. 2019 / aujourd'hui EMBA  BAC+5
EMLyon

sept. 2018 / juil. 2020 MBA  BAC+5
MBway

sept. 1999 / juin 2000 Cadre Commercial Export (Niveau Bac+4)  BAC+4
CRCI de Dijon France

sept. 1987 / juin 1990 BSc.(Geology)  BAC+3
MSU Vadodara (Inde)

COMPETENCES

•Gestion des flux (Approvisionnement, Expédition, Productivité, Coûts, Qualité, délais, etc.). ● Définir la
stratégie de gestion des flux. ● Faire évoluer l’organisation des ressources (méthodes de travail,
transports, ressources humaines). ● Gestion de la Centre de Profit.● Gestion des conflits.

COMPETENCES LINGUISTIQUES

Anglais Bilingue

CENTRES D'INTERETS

Yoga, Lecture, Echecs, Musique Classique, Vélo. 
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